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WER WIR SIND

Wir lieben es, mit unseren Mobeln aus vier Wanden ein echtes Zuhause zu zaubern. premiumXL
ist ein in Deutschland ansassiger Online-Mobelhandler, der internationale Markte bedient. Mit
Uber 15 Jahren Erfahrung im Onlinehandel sind wir stolz auf unsere vielen Kunden und Partner
in mehr als 20 Landern in ganz Europa, sowohl im B2B- als auch im B2C-Segment. Daflir gehen
wir tagtaglich mit Kreativitat, Leidenschaft und Herzblut an den Start. Wenn auch du dich,
genauso wie wir, fur den Home & Living Bereich begeistern kannst, dann komm in unser Team.
Wir freuen uns auf dich!

DEINE VORTEILE

DEINE AUFCABEN

e Ausbau bestehender Kundenbeziehungen gemaf der Vertriebsstrategie

¢ ldentifikation und Ansprache von Potenzialkunden in Zielbranchen/Zielmarkten

¢ Nutzenargumentation bzgl. einer Zusammenarbeit

¢ Angebotserstellung und Preisverhandlungen Auftrags-, Beschwerde- und Reklamationsabwicklung
e Markt- und Wettbewerbsbeobachtung

e Mitarbeit an der Entwicklung der Abteilung und der internen Prozesse

e Teilnahme an Messen

DAS BRINGST DU MIT

¢ Kaufmannische Ausbildung sowie ein bis zwei Jahre Berufserfahrung in einer vergleichbaren Position

e Erfahrung in der Kommunikation mit Kunden, primar per E-Mail, Telefon

¢ Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

e Eine weitere Fremdsprache wie Franzdsisch, Italienisch, Polnisch, Spanisch ware von Vorteil

o Affinitat zu digitalen Tools und Prozessen

e Hohe Selbstmotivation und den Willen, sich selbst und das Aufgabengebiet weiterzuentwickeln und
aktiv zu gestalten

¢ Hohes MaB an Kunden- und Serviceorientierung

Dein Kontakt zu uns:

H.T. Trade Service GmbH & Co KG Christina Frommme DremlumXL

Butterstr. 13 Tel. +49 176 438 98 542 HOME & LIVING
48431 Rheine job@premiumxl.com




